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Antes de darle forma tu propuesta,
define a que precio la venderds.

Mi consejo es que puedas presentar mds
de una alternativa, para asi tener
opciones para distintos presupuestos.

Para escoger el
precio, debes pensar
en cudnto es lo que tu
cliente ideal quiere
gastar.




Considera
que tu clienta
comprard regalos
para mds personas

¢Puedes ayudarla con
esos otros regalos?

Ayudala a encontrar
todo en un solo
lugar.

Piensa en la
experiencia
completa:
Packaging
Nota a mano
Envio gratuito




DI

Define quién es el cliente ideal para tu
propuesta de regalo. No busques
venderle a todos, porque no todos te
necesitan jy conectar es el primer paso!

Entenderemos al cliente ideal como quién le
darad uso al regalo, no necesariamente quién
lo compre. En la medida que tu cliente
entienda que es el regalo perfecto para quién
busque, tu serds la mejor opcion.




iComunica!
Cudles son sus ventajas
;qué lo hace diferente?
Cudles son sus beneficios

:Como ayudara al cliente?
conecta con como le hard
sentir, explicalo facil.

Ir a lo cotidiano
no falla.

Prueba formatos y ubicaciones
para comunicar lo mismo. de
distinta forma jno lo hagas una
sola vez!

Dale prioridad a los reels, con
videos cortos Y textos persuasivos
que despierten el deseo, entreguen
la confianza y lleven a la accion.




{Qué debo considerar para
lograr un reels que venda?

Atrévete a entretener, educar o informar,
mostrando usos Yy ventajas, para luego
venderte como una solucion.




Disena una
propuesta comercial
que comunique el valor
de tu propuesta

Explica de forma clara cudl es la
necesidad que cubres o cudl es el
problema que ayudas a resuelver.

Comunica cdmo es que ayudas a tus
clientes en su dia a dia.

Presenta tu catdlogo, resaltando tus
ventajas y testimonios de clientes felices.

Preséntate y comparte tu historia
paras generar confianza.

Deja claro cdmo hacer el pedido,
los tiempos y como es la entrega. 3




iVende por historias todos
los dias con contenido!

No subas solo imdgenes
bonitas, porque no es es suficiente.
Mejor usa la siguiente frase:

La persona a
regalar.

Problema o deseo
insatisfecho.

Tu propuesta.

Beneficio.

Cémo le hara
sentir.

(no olvides compartir el enlace
de tu propuesta comercial)
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St quieres que tu cliente sepa que
existes, debes pagar por publicidad y
procurar usar bien tu dinero, para llegar
a quién ya te esté buscando y no a

cualquiera.

Cuando necesites filtrar por:

e Situ cliente es papa o mama.

e Si tu propuesta depende de su estado civil.
e Situ cliente es de una profesion especifica.
* Si tu cliente emprende, por ejemplo.

Por el administrador podemos filtrar a quién
llegamos, lo que nos permitird escribir anuncios
de venta mas especificos, que conecten mejor.




Elige un objetivoe de campana

-y Reconocimiento

‘ Interaccion

Llhientes potenciales

Promacion da aplicacidn

Por el administrador de anuncios
puedes crear campanas desde
cero y en distintos formatos.

Por ejemplo, puedes disenar una historia

con un video que explique los beneficios

de tu propuesta y un botén que envié a
las personas a ver tu propuesta comercial.

O enviarlas a tu WhatsApp
Business a ver tu catdlogo con
textos de venta persuasivos
que vendan por ti.




Optimiza tu tienda onli e
iy st veray po

~ Cada vez que alguien visita
~ tu tienda online, tienes una

~ oportunidad para conseguir
- su mail e ir a recordarle que
te necesita.

Para que tu tienda venda por ti, debes crear y
nutrir tu base de datos. En este sentido la
ruleta es una excelente idea, puesto puede

generar mds interés que un newsletter.

.Y como uso esos mail?

Con correos de venta que
comuniquen el valor de tu
propuesta. No todo es
descuento jCree en tu valor!




Planifica con tiempo
e e Pl de ageion

sl TAKEY
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prioriza las tareas,
agenda y jsolo
empieza!

Visualiza quién recibira tu regalo en navidad.
Disena tus ofertas, con distintos precios.
Define tus packs o promociones.

Escribe tus textos persuasivos para los post.
Construye tu pitch para las historias.

Arma tus reels de venta con contenido.

Dale vida a tu propuesta comercial.

Disena tus anuncios y configura tus
companas para llegar a mas clientes.
Optimiza tu tienda online para nutrir tu base
de datos.

Escribe tus correos de venta para la recta
final en diciembreeeeeeee.




¢€5 cur?oﬂ para tu‘estrategia

Curso: “Mi salud financiera”

2 clases en vivo y online.
Aprende a analizar tu estrategia
de precios, mdrgenes y toma de
decisiones para tu rentabilidad

Curso: “Escribe para conquistar
y persuadir” 3 clases en vivo y
online. Aprende a escribir tus
post de forma persuasiva y
armar tu propuesta comercial.

Curso: “Disena campanas

. efectivas” 3 clases en vivo y

" online. Aprende a crear
anuncios que conecten con tu
cliente ideal jy vendan!




Curso: “Lanzate con reels”

2 clases en vivo y online.
Aprende a armar reels de venta
con contenido de alto valor, de
forma creativa y entretenida.

Curso: “Activa tu tienda online”
8 3 clases en vivo y online.

© Aprende a optimizar tu tienda
para nutrir una base de datos
para cerrar mds ventas por mail.

Paga con tarjeta o
transferencias semanales.
Puedes visitar la pdgina

web para ver los cursos
que estdn en pack y
trabajar la estrategia
completa.

miplandeaccion.cl



https://miplandeaccion.cl/cursos/
https://miplandeaccion.cl/cursos/

